Une PME de Sorel va recycler
des déchets... torontois
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Pressée d’accroitre le recyclage de
ses ordures, la Ville de Toronto
conflic & une PME québécoise un
contrat évalué a 21 millions de
dollars d’ici cing ans pour com-
poster a son usine de Sorel des
milliers de tonnes de déchets or-
ganiques, des restes de tables et
des rognures horticoles surtout.

Et du coup, constate le président
de Conporec, Jean Beaudoin, To-
ronto prend une bonne longueur
d’avance sur l"agglomération
montréalaise, pourtant voisine de
I'entreprise sorelloise, pour recru-
ter une technologie de recyclage
d'origine québécoise et brevetée
au niveau international.

« Le contrat de Toronto va pres-
que doubler notre volume d’affai-
res. En contrepartie, ¢'est encore
un peu un cas de nul n'est prophéte
en son pays pour une PME québé-
coise », a commenté M. Beaudoin
au lendemain de la confirmation
du contrat torontois.

« La Ville de Toronto s"est donné
un objectif ambitieux de recycler
la presque totalité de ses ordures
d’ici cing ans et elle prend rapide-
ment les moyens pour y parvenir.
Mais au Québec et dans la région

de Montréal en particulier, la plu-
part des villes en sont encore a
discuter des objectifs de recyclage
qui ont été énoncés depuis des
années, en 1998 en fait », a ajouté
le responsable.

Outre son usine de Sorel, Con-
porec vient d’installer sa techno-
logie dans une nouvelle usine de
compostage de 25 millions, d’une
capacité de 42 000 tonnes par an-
née, dans I'Etat de New York. Une
troisieme usine utilisant la tech-

Mais l'essai a satisfait les autori-
tés torontoises au point qu'elles
I'ont muté en contrat ferme d'au
moins trois ans et deux années
d’option. Toronto devient ainsi le
plus gros client de Conporec. Et
par une bonne coincidence, ce
gros contrat est confirmé quelques
semaines a peine aprés l'inscrip-
tion de la PME a la cote du mar-
ché de croissance TSX de la Bour-
se de Toronto.

Selon Conporec, le contrat de To-

Selon Conporec, le contrat de Toronto lui vaudra
moins 12,5 millions en revenus d’ici trois ans.

nologie de Conporec est en
construction en banlieue de Paris,
en France, d'une capacité prévue
de 65 000 tonnes par année.

A Sorel, I'entreprise exploite une
usine de compostage depuis 10 ans
qui servait surtout a traiter les dé-
chets organiques de la MRC du
Haut-Richelieu. Cette usine vient
détre agrandie au colit de 2 mil-
lions de dollars, portant sa capacité
a 35 000 tonnes par année.

Depuis plusieurs mois, a titre
d’essai, 'usine de Conporec a traité
environ 5000 tonnes de déchets or-
ganiques provenant de la ville de
Toronto, & raison de deux ou trois
semi-remorques par semaine.

ronto lui vaudra au moins 12,5 mil-
lions en revenus d’ici trois ans, et
9,1 millions de plus durant les deux
années subséquentes si la Ville rei-
ne se prévaut de l'option de prolon-
gement.

Ces montants représentent en fait
ce que paiera la Ville de Toronto a
Conporec pour recevoir et compos-
ter environ 35000 tonnes de dé-
chets- organiques par année. La
PME sera ensuite libre de commer-
cialiser le compost a ses clients dans
I'industrie horticole surtout, comme
elle le fait depuis des années avec
les 25 000 tonnes de déchets organi-
ques qui lui proviennent de la
MRC du Haut-Richelieu.

Du c¢bté de Toronto, les 35000
tonnes de déchets organiques
constituent environ le tiers de ce
que la ville recueille par la collecte
sélective qui a lieu dans certains
quartiers résidentiels. Mais ce pro-
cédé s'étend trés rapidement et, par-
tant, le volume de déchets organi-
ques a composter est appelé a
croitre considérablement dés les
prochaines années.

« Avec ce premier contrat avec To-
ronto, notre but est aussi de profiter
de la croissance du volume pour
implanter éventuellement une usine
de compostage dans la région. A cet
égard, nous sommes aussi en pour-
parlers avec la municipalité régiona-
le de York (plusieurs villes de la
banlieue torontoise) pour un contrat
qui pourrait impliquer 30 000 ton-
nes de déchets organiques par an-
née, a expliqué le président
de Conporec.

« Avec Toronto et York,
nous aurions alors un volume
d’au moins 60000 tonnes
dans la région, assez pour jus-
tifier une usine. D'ailleurs, on s'at-
tend a ce que la Ville de Toronto
aille bientot en appel d'offres pour
un tel projet. Bt nous aurons "avant
d'avoir un bon pied dans la porte »,
selon M. Beaudoin.

N'empéche, le président de Con-
porec continuera d'espérer que les
autorités municipales au Québec, en
particulier dans le Grand Moniréal,
s‘inspirent de la stratégie torontoise
pour accélérer leurs plans de recy-
clage.

Entre-temps, aprés New York et la
France, C’est en Australie que Jean
Beaudoin dit avoir identifié d’autres
clients internationaux potentiels
pour le savoir-faire de Conporec.

au



